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As informações contidas neste documento relacionadas a perspectivas sobre os negócios e projeções sobre resultados 
operacionais e financeiros são meramente estimativas e, como tais, são baseadas principalmente em crenças e premissas 
da administração, não constituindo promessa de desempenho. Essas estimativas estão sujeitas a diversos riscos 
e incertezas e são feitas considerando as informações atualmente disponíveis, que levam em consideração a existência 
de linhas de financiamento usuais para esse tipo de negócio. Com isso, essas estimativas dependem, substancialmente, 
das condições de mercado, do desempenho da economia brasileira, dos setores de negócios em que a Companhia 
atua e dos mercados internacionais, estando, portanto, sujeitas a mudanças sem aviso prévio. 

Em virtude dessas incertezas, o investidor não deve tomar nenhuma decisão de investimento com base exclusivamente 
nessas estimativas e declarações sobre operações futuras. Qualquer alteração na percepção ou nos fatores supracitados 
pode fazer com que os resultados concretos divirjam das projeções efetuadas e divulgadas.
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De adição ao backlog 
com a assinatura de 
Novos contratos

no trimestre.

R$ 664 
milhões

ao backlog

R$ 159 
mil

De diária líquida 
média no 3T24.

Crescimento de 19%
em relação ao 3T23.

R$ 104 
milhões

De EBITDA ajustado
consolidado no 

trimestre.
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TAXA DE OCUPAÇÃO
PROJETADA - 2024

1T 2024 2T 2024 3T 2024 4T 2024 TOTAL

Jan Fev Mar Abr Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dez 2024
1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q 1Q 2Q Ano

Total Trimestre 83% 76% 75% 81%

Total Mensal 84% 82% 83% 77% 76% 74% 71% 72% 81% 79% 82% 83% 79%

RSV / SDSV 78% 81% 87% 90% 88% 79% 82% 82% 95% 93% 85% 78% 85%

1. A. Abrolhos
2. P. do Bandolim
3. P. de Manuel Luis
4. P. dos Meros
5. P. das Paredes
6. P. das Timbebas
7. P. dos Reis
8. P. das Feiticeiras (Coral)
9. P. do Badejo (Pearl)

PSV / OSRV 88% 82% 77% 64% 70% 71% 66% 63% 66% 62% 82% 90% 73%

10. Fernando de Noronha
11. Ilha de Cabo Frio
12. Ilha de São Sebastião
13. Ilha da Trindade
14. Jim O'Brien
15. Loreto
16. Macaé
17. Martin Vaz
18. Ilha de Santana
19. Ilha das Flechas
20. Rubi

AHTS / OTSV 86% 89% 92% 86% 67% 66% 57% 78% 98% 100% 72% 72% 80%

21. Rochedo de São Paulo
22. Rochedo de São Pedro
23. Ilha do Mosqueiro (Opal)

Contrato potencial

Mobilização

Docagem

Manutenção/Outras

Sem contrato

Operando

Mapa de Embarcações: Taxa de ocupação de 75% no 3T24, 

e expectativa de 79% para o total do ano.

SEGMENTO DE EMBARCAÇÕES
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-1%

-14%
-5%

-4% -1% -1%

Dias 
potenciais

Sem 
contrato

Mobilização Docagem Downtime 
navios

Downtime 
ROV

Tempo 
de porto

Dias
ocupados

TAXA DE OCUPAÇÃO impactada por maior volume de mobilizações e docagens. 
DIÁRIA cresce, impulsionada pelo início de novos contratos.

Downtime Operacional
-6%

75%

100%

DETALHAMENTO DA TAXA DE OCUPAÇÃO 
DAS EMBARCAÇÕES NO 3T24

DIAS OCUPADOS 
E DIÁRIA LÍQUIDA MÉDIA

R$ 168

Dias ocupados

Diária líquida média

1.895

1.585 1.583

R$ 134 R$ 145 R$ 159

3T23 2T24 3T24

SEGMENTO DE EMBARCAÇÕES
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52

23

74 74
68 

29% 32% 27%

3T23 2T24 3T24

EBITDA AJUSTADO DE EMBARCAÇÃOES
R$ MILHÕES

RECEITA LÍQUIDA DE EMBARCAÇÕES
R$ MILHÕES

Variação ex-
parceira Reach:

-1% a/a

+9% t/t

RECEITA LÍQUIDA e EBITDA, excluindo baixa de provisões da UP, 
apresentam importante crescimento sequencial.

-18%

+7%

253 231 252 

54 
6 

1 

308 

236 
252 

3T23 2T24 3T24

-8%

-9%

Receita Líquida

Parceria Reach

EBITDA Ajustado Baixa de provisões UP

Margem EBITDA Ajustada ex-Reach

SEGMENTO DE EMBARCAÇÕES
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RECEITA LÍQUIDA
R$ MILHÕES

RECEITA LÍQUIDA
R$ MILHÕES

RECEITA LÍQUIDA
R$ MILHÕES

RESULTADO das Unidades de Negócio do segmento 
de Serviços vem dentro do esperado para o 3T24.

SUBSEA & GEOCIÊNCIAS OIL SPILL RESPONSE CONSULTORIA E OUTROS

-9%

-15%

-19%

+1%

94 
101 

85 

3T23 2T24 3T24

38 

30 30 

3T23 2T24 3T24

14 

8 

22 

17 

21 

3T23 2T24 3T24

-5%

+19%

Receita Servmar ¹

Variação Ex 
Servmar:

+46% a/a

1 – A Servmar foi alienada em setembro/23SEGMENTO DE SERVIÇOS



Re
su

lta
do

s
3T

24
 O

ce
an

Pa
ct

  
|

9

RECEITA LÍQUIDA DE SERVIÇOS
R$ MILHÕES

EBITDA AJUSTADO DE SERVIÇOS
R$ MILHÕES

EBITDA e MARGEM impactadas por docagem da embarcação Ocean Stalwart 
e carteira menos favorável em projetos da UN Subsea & Geociências.

EBITDA Ajustado

Margem EBITDA Ajustada

48 

62 

37 

31%
42%

27%

3T23 2T24 3T24

-41%

-23%

153 148 
136 

3T23 2T24 3T24

-8%

-11%

SEGMENTO DE SERVIÇOS
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114 

23 
121 

136 

104 

31%
36%

27%

3T23 2T24 3T24

RECEITA LÍQUIDA CONSOLIDADA
R$ MILHÕES

EBITDA AJUSTADO CONSOLIDADO
R$ MILHÕES

RECEITA LÍQUIDA ex-Reach estável. 
EBITDA reflete efeito da baixa produtividade sazonal da UN Subsea & Geo.

Variação 
ex-Reach:

-3% a/a

+3% t/t

-14%

+1%

398 378 388 

54 
6 1 

452 

384 388 

3T23 2T24 3T24

Receita Líquida

Parceria Reach

-14%

-23%

EBITDA Ajustado

Baixa de provisões UP

Margem EBITDA Ajustada ex-Reach

RESULTADO CONSOLIDADO
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G&A CONSOLIDADO
R$ MILHÕES

CAPEX CONSOLIDADO
R$ MILHÕES

CUSTOS EX-DEPRECIAÇÃO
R$ MILHÕES

Crescimento Corrente

Modernização

Elevação do G&A decorrente de ajuste no valor dos planos de ações da Companhia (RSUs). 
CAPEX impactado pelo período com maior volume de mobilizações e docagens.

Variação 
ex-Reach:

-3% a/a

+3% t/t

Custos recorrentes 

Parceria Reach

G&A

% da Receita líquida ex-Reach 

-20%

+2%

237 222 229 

50 

3 0 

287 

226 230 

3T23 2T24 3T24

+23%

+23%

44 44
54

11% 12% 14%

3T23 2T24 3T24

+4%

+50%

109 

28 
2 

134 

93 

140 

3T23 2T24 3T24
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(+) 300M 5ª Emissão Debêntures
(+) 11M Receita de juros
(-) 81M Pag. Principal
(-) 51M Pag. juros
(-) 19M Outros

DÍVIDA BANCÁRIA E ALAVANCAGEM
R$ MILHÕES

FLUXO DE CAIXA
R$ MILHÕES

1 - Dívida líquida / EBITDA conforme covenant da debenture considera ajustes dólar médio para dívidas 
em dólar, novos contratos de arrendamento e ajustes do EBITDA de multas de clientes e impairments

PERFIL DA DÍVIDA BANCÁRIA 3T24
%

POSIÇÃO DE CAIXA reforçada com 5ª emissão de Debêntures. 

Dívida bruta

Dívida líquida (DL)

DL/EBITDA¹

1,78x 1,57
x

1,73x

-140 -10

27313

104
160 454

Caixa 
2T24

EBITDA 
Ajustado

Capex Tributos △ Capital 
de Giro

Operações 
Financeiras

Caixa 
3T24

+R$ 141M
+45%

1.184 1.233 
1.431 

924 920 978 

1,74x 1,73x 1,92x

3T23 2T24 3T24
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BACKLOG
R$ MILHÕES

NOVOS CONTRATOS
R$ MILHÕES

NOVOS CONTRATOS assinados durante o trimestre 
adicionaram R$ 664 milhões ao BACKLOG.

R$ +193M

2.818

(459)

664

(12)

3.011

Jun/24 Consumo Novos 
Contratos

Reajustes / 
Câmbio

Set/24

R$

664 M

Descomissionamento

Martin Vaz

Rubi

Outros
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Plataforma Digital da 
OceanPact
Aconteceu a primeira aprovação 
pelo IBAMA de um exercício prático 
de contenção e recolhimento de 
óleo por uma embarcação OSRV de 
forma remota. Foi utilizado a 
plataforma OceanPact Digital e, 
todo exercício do OSRV, foi 
acompanhado através de drone e 
câmeras a bordo pela equipe do 
órgão ambiental no escritório da 
OceanPact e remotamente pela 
Internet.

O OceanPact Digital é resultado do 
investimento constante da 
companhia em pesquisa e 
inovação.

Controle Remoto do 
ROV Outland 2000
Foi desenvolvido na OceanPact 
Tech uma solução para controle 
remoto do ROV Outland 2000, a 
partir do Centro de Operações 
em terra no Parque Tecnológico 
na UFRJ.

A iniciativa foi apresentada na 
Conferência OCEANS Halifax 
2024. A apresentação 
demonstrou o controle do ROV, 
mobilizado num USV, ambos 
controlados a partir de terra. 

Histórias do Mangue 
da Guanabara
O replantio de manguezal 
organizado pela OceanPact 
(Projeto Guanabara Verdade), 
com o apoio da ONG Guardiões 
do Mar e do Instituto Mar Urbano, 
transformou-se em livro. 

A OceanPact patrocinou a 
obra Histórias do Mangue da 
Guanabara, criada para dar 
visibilidade à perspectiva 
histórica de resistência e 
renovação deste bioma carioca.

Selo Internacional 
da Ecovadis
A OceanPact  foi reconhecida 
com o selo internacional Ecovadis
Sustainability, que avalia o 
desempenho das empresas 
em meio ambiente, trabalho e 
direitos humanos, ética e compras 
sustentáveis, sendo um dos 
maiores ratings globais de boas 
práticas de sustentabilidade 
corporativa.

A companhia conquistou o selo 
bronze em agosto, estando entre 
35% das empresas com as melhores 
performances em sustentabilidade, 
num universo com mais de 130 mil 
organizações participantes. 
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ESTRATÉGIA
A estratégia de seletividade 
nos contratos continua em 
vigor e tem demonstrado ser 
eficaz na criação de valor.  

FROTA
Companhia já endereçou 
praticamente todos os contratos 
de embarcações que venciam em 
2024, e tem boas expectativas para 
as embarcações que tem contrato 
vencendo em 2025.

MERCADO
Licitações em andamento 
para navios tipo PSV (22/11), AHTS 
(09/12) e RSV (13/12); além de Bids de 
descomissionamento e de serviços 
como o de linhas flexíveis, agendado 
para 02/12.  
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Flavio Andrade | CEO
Eduardo de Toledo | CFO e DRI
Bruno Nader | Gerente de RI
Vitor Almeida | Especialista de RI

ri@oceanpact.com

Rua da Glória, 122 | 11º andar
Rio de Janeiro – RJ | 20241-180

Tel.: +55 (21) 3032-6749
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