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会社概要

所在地 神奈川県横浜市西区高島2-6-32 横浜東口ウィスポートビル

代表者 代表取締役社長 平松淳

設立 1980年1月25日

資本金 2,300万円

出資構成 株式会社NTTデータ イントラマート 100%

日文 NTTデータ イントラマートソフトウェア系統（上海）有限公司

所在地 上海市黄浦区黄河路21号鸿祥大厦8楼

代表者 董事長 中山義人

設立 2009年2月20日（営業開始日：2009年4月1日）

資本金 210万US＄

出資構成
株式会社NTTデータ イントラマート 60%
株式会社NTTデータ 35%
株式会社NTTデータ インフォメーション テクノロジー  5%

所在地 東京都港区赤坂四丁目15番1号

代表者 代表取締役社長 戸塚勝巳

設立 2008年4月25日

資本金 1,000万円

出資構成 株式会社NTTデータ イントラマート 100%

株式会社BiXiコンサルティング

株式会社NTTデータIMジェイエスピー 恩梯梯数据英特瑪軟件系統（上海）有限公司子会社情報

株式会社エヌ・ティ・ティ・データ・イントラマート

所在地
東京都港区赤坂四丁目15番1号
赤坂ガーデンシティ5F

事業内容
パッケージソフトウェア「intra-mart」の販売及び付帯する
システム開発、保守等

代表者 中山義人

設立 2000年2月22日

資本金 7億2875百万円

上場日 2007年6月7日
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事業構造
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売上高の割合

（2024/3期 通期）

売切り型ライセンス

保守

クラウド・サブスク型
ライセンス

コンサル/SI/
研修

49% 保守

33%

クラウド・
サブスク型

9%

売切り型

9%

サービス事業 ソフトウェア事業

ソフトウェア事業

⚫ Webシステムをローコードで開発するためのソフトウェア

「intra-mart」の販売及び保守

⚫ 「intra-mart」のクラウドサービス「Accel-Mart」の展開

サービス事業

⚫ 「intra-mart」及び「Accel-Mart」を利用したWebシス

テム構築に関するコンサルティング、システム開発及び教

育研修

サービス事業で得られたノウハウを
ソフトウェア事業に還元
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TREND
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ｚｚｚｚｚｚｚｚｚｚ

Fit To Standard
• このDXを支えるツールとして
ローコードが進展

• 業務プロセス改革ニーズ拡大

✓

✓ グローバルスタンダード

企業ごとの個性（それぞれに正解）

この個性を、デジタルで素早く価値に変え、
ビジネスモデルを強化/変革するのがDXの本質

ERP周辺領域は大きなビジネス領域！
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設計・要件定義

テスト

開発 本番適用

リリース

構成管理

モニタリング

webベースの
ビジュアル開発

生産性を高める
コンテンツ管理

品質を高めるテスト支援
脱ブラックボックス化

アプリ開発者でも
運用できる運用支援

誰でも確実に本番適用
できる仕組み

繰り返し開発に強い
構成管理

Dev Ops

TOPICS

ローコードによるDevOpsの強化
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TOPICS
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生成AIの利用でユーザーエクスペリエンスを飛躍的に向上
エンタープライズ・ローコードプラットフォーム「intra-mart®」最新版をリリース

■生成AIを活用した対話型のアドバイス
(イメージ)

■生成AIを活用した帳票作成 (イメージ)
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TOPICS
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サプライヤポータル

IM-DB

顧客・取引先
ユーザ

開発者

SIer

エンタープライズ・ローコードプラットフォーム

見積管理システム

物流管理/貿易管理

各種ERP周辺帳票

承認ワークフロー

受注（初期サンプル）

統合データ
ベース

ERPとの柔軟なリアルタイム連携で業務改善を実現
intra-mart ERP Value Solution リリース
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TOPICS
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オービックビジネスコンサルタントと連携ビジネスを開始
ローコードを活用した基幹業務プロセス全体のデジタル化で企業のDXを加速

親和性の高い営業支援機能（SFA）と販売管理
がスムーズに連携

ワークフロー機能を新たにつなぐことで
奉行V ERPクラウドにとって新たな付加価値

すべての業務プロセスをノーコード・ローコード
開発で素早くデジタル化し、企業のDXを加速
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TOPICS
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業務プロセス改革に特化した
上流コンサルティング専門会社を設立

株式会社BiXiコンサルティング

業務プロセスの自動化、改善効果
の検証までをトータルサポート

洗練されたノウハウの提供とDX
人材の育成により、お客さま自身
で業務改善サイクルを実現
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TOPICS
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BBSマネージドサービスと資本業務提携

マネージドサービスとBPO事業のさらなる拡大

上流コンサルティングからシステム開発支援・アフターサービスまでを
一気通貫でトータルサポート

DX人材育成 業務要件定義 システム要件定義 開発・実装・テスト 運用・改善

トータルサポート

お客さまの業務プロセス改革と価値創造を推進
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TOPICS
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ワークフロー/BPM を中心にローコード開発・
業務プロセスのデジタル化に向け、顧客企業自
らが業務改革を推進できる包括的なサポート
を提供

ワークフロー市場分野で17年連続第1位
ローコード開発で業務プロセスを素早く改善し、企業のDX実現に貢献

AI やRPAなど新たなデジタル技術や外部
サービス連携により、業務全体のデジタル化

アライアンスパートナーと業務特化型のソリュー
ションラインナップも充実
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売上高と営業利益の推移
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⚫ 第2四半期までの累計売上高は過去最高を更新

⚫ クラウド・サブスク型ライセンス販売へのシフトが加速

⚫ 昨年度にM&Aを実施した連結子会社追加に伴い、サービス事業の売上高は大幅増

⚫ 売上高伸長により営業利益率も改善

2024年3月期
第2四半期

2025年3月期
第2四半期

増減 2025年3月期
通期業績予想

2020年3月期
第2四半期
（参考）

売上高 3,701 5,504 + 1,803 11,000 3,389

ソフトウェア事業 2,259 2,503 + 244 5,000 1,983

サービス事業 1,442 3,001 + 1,559 6,000 1,406

営業利益 28 152 + 124 400 456

営業利益率 0.8% 2.8% + 2.0P 3.6% 13.5%

経常利益 49 160 + 111 400 447

親会社株主に帰属する
当期純利益

21 96 + 75 280 305

（単位：百万円）
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売上高と営業利益の推移
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⚫ 売上高・・・第2四半期までの累計売上高は過去最高

⚫ 営業利益・・・売上高伸長により、営業利益も増加

連結 売上高
（単位：百万円）

連結 営業利益
（単位：百万円）
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財務状況
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（単位：百万円）

2024年3月期
2025年3月期
第2四半期

増減

流動資産 4,752 5,051 +299

　　　現金及び預金 2,539 2,820 +281

　　　売掛金 1,622 1,525 ▲97

固定資産 3,777 4,016 +239

　　無形固定資産 2,400 2,530 +130

資産合計 8,530 9,068 +538

流動負債 2,621 3,412 +791

　　買掛金 569 496 ▲73

　　契約負債 1,297 1,961 +664

固定負債 986 782 ▲204

負債合計 3,607 4,194 +587

純資産合計 4,922 4,873 ▲49

負債純資産合計 8,530 9,068 +538
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中期経営計画（FY2022～2025）
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FY2024業績予想 及び 上期実績

売上高 サブスク売上高 実績5.9億円実績55.0億円
（クラウド・サブスク型ソフトウェアライセンス売上高）

その他指標 実績 業績予想 FY2025 中期計画

営業利益率 2.8％ 3.6％ 10～20％

サブスク比率 62％ 65％ 75％

中期計画120億円 中期計画20億円

進捗率
50％

79.0

92.5

55.0

0.0

50.0

100.0

FY2022 FY2023 FY2024 FY2025

5.8

8.3

5.9

0.0

10.0

20.0

FY2022 FY2023 FY2024 FY2025

進捗率
45％

業績予想
110.0

業績予想
13.0
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業績概要
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⚫ クラウド・サブスク型ライセンス販売へのシフトが進み売上高続伸

⚫ 売上原価の抑制の効果により、セグメント利益率も改善

（単位：百万円）

2024年3月期
第2四半期

2025年3月期
第2四半期

増減

売上高 2,259 2,503 + 244

営業費用 1,841 2,012 + 171

事業利益 418 491 + 73

事業利益率 18.5% 19.6% + 1.1P

ソフトウェア事業
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売上高の推移
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売上高の内訳と推移
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クラウドサービスの需要は高く、

売上高も45.7％増
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売上高の内訳と推移
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⚫ 保守も堅調に推移し1.1%増

⚫ サブスク転換により2026/3以降徐々に

減少する想定

※上記グラフはNTTデータイントラマート単体の売上高

ソフトウェア事業



© NTT DATA INTRAMART CORPORATION

四半期別 売上高、事業利益 推移
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導入実績のパターン
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ローコードによる
内製開発

業務プロセスの変革 SAPフロント基盤

ソフトウェア事業
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導入実績のパターン ［ローコードによる内製開発］
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太陽化学株式会社

スムーズなNotes移行と発展性・拡張性のある業務基盤構築を
同時に実現
「intra-mart®」がDX推進のキーソリューションに

ソフトウェア事業
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導入実績のパターン ［業務プロセスの変革］

25

法人顧客の高圧電力以上の電気使用申込をローコード開発で
アジャイルにシステム化
申し込みに要する時間を短縮し、ユーザーの利便性を向上

東北電力株式会社

ソフトウェア事業
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三洋化成工業株式会社

SAP S/4HANAへの基幹システム刷新に伴う新フロントシステムに
「intra-mart®」を採用 ローコードとスクラッチの両輪で開発し、
ワークフローシステム統合で利便性・保守性を向上

導入実績のパターン ［SAPフロント基盤※］

※SAPバージョン問わず

ソフトウェア事業
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カンファレンス
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主催 株式会社NTTデータ イントラマート

https://www.intra-mart.jp/seminar/live2024.html

ソフトウェア事業

デジタルイノベーションの未来展望
業務プロセス自動化とAIの融合が生み出す

カスタマーエクスペリエンス



© NTT DATA INTRAMART CORPORATION

業績概要
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⚫ 長期大型案件の受注や製造業を中心とした引き合いが好調

⚫ 昨年度のM&Aによる連結子会社追加に伴い、売上高は大幅に伸長したが、技術支援

サービスの割合が増したことにより事業利益は低下（今後、改善予定）

（単位：百万円）

2024年3月期
第2四半期

2025年3月期
第2四半期

増減

売上高 1,442 3,001 + 1,559

営業費用 1,186 2,678 + 1,492

事業利益 256 323 + 67

事業利益率 17.8% 10.8% ▲ 7.0P

サービス事業
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売上高の推移
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サービス事業

山形県酒田市、メタウォーター株式会社と連携協定を締結
ローコード活用によるIT人材の拡大でデジタル業務変革を推進 

TOPICS

ローコード開発エンジニアの育成、ITビジネスの
活性化、人材雇用促進といった社会課題の解決
に向けて、3者で連携協定を締結

酒田市が目指す、「誰もが地域で生き生きと働き
続けることのできる環境」の実現へ、
メタウォーター社とイントラマート社がサポート
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2025年3月期業績予想
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（単位：百万円）

2025年3月期
業績予想

（2024年5月10日発表）

2025年3月期
第2四半期

達成率
前期

通期実績

売上高 11,000 5,504 50.0% 9,257

パッケージ事業 5,000 2,503 50.1% 4,762

サービス事業 6,000 3,001 50.0% 4,495

営業利益 400 152 38.0% 376

営業利益率 3.6% 2.8% 4.1%

経常利益 400 160 40.0% 402

親会社株主に帰属する
当期純利益

280 96 34.3% 350

⚫ ライセンス販売のサブスク転換や、サービスの長期大型案件の受注等により、

売上高、営業利益ともに業績予想を達成見込み
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本資料についてのご注意

お問い合わせ先

◼ 本資料に含まれる将来の予想に関する記載は、現時点における情報に基づき判断し
たものであり、今後、日本経済や情報サービス業界の動向、新たなサービスや技術の
進展により変動することがあり得ます。

◼ 従って、当社として、その確実性を保証するものではありません。

◼ 本資料に掲載されているサービスおよび商品などは、株式会社NTTデータイントラ
マートあるいは各社の登録商標または商標です。

株式会社NTTデータイントラマート

経営戦略室 大西／南

TEL 03-5549-2823

FAX 03-5549-2816

E-mail ir@intra-mart.jp

WEB https://www.intra-mart.jp



© NTT DATA INTRAMART CORPORATION

Thank you
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